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Kunder

* Vilket/vilka kundsegment ska ni vdnda
er till?

* Vilket/vilka av deras behov/efterfragan ska ni mota?
* Vilka ska vara era “early adopters"?

* Vilka existerande alternativ/konkurrenter behdver ni
vara battre an?

* Hur stor dr betalningsviljan?

Team

* Vilka kompetenser/styrkor har nii teamet?
* Vilka varderingar/kultur har ni?
* Vad &r ni genuint intresserade av/alskar ni att gora?

* Vilka radgivare och investerare ska ni ha med er pa
resan?

A 4
Omvarld och framtid

* Vilka omvarldsfaktorer och trender
kommer att paverka era férutsattningar?

* Hur beddémer ni att de kommer att utvecklas? (Gor
framtidsscenarion)

* Vilka nya affarsmojligheter uppstar?
* Vilka ar riskerna?

Unikt vardeerbjudande

Branding I‘VE—I

* Vilken kansla och tonalitet vill ni ha?  Vilka kundresor/upplevelser ska

* Vilka budskap och beréttelser ska ni kommunicera? era kunder kunna ha i relation till er?
* Vilka strategier och kanaler ska ni anvénda? + Vilka interna processer och resurser gér det mojligt?
* Vilka underleverantdrer ska ni arbeta med?

* Hur kan ni optimera verksamheten for ldnsamhet
och hallbarhet?

Processer

B

* | en mening: Vad erbjuder ni och
varfor ar det battre an andra alternativ?

Nyckeltal

* Vilka nyckeltal ska ni anvénda for

att veta om ni dr pa ratt vag? Paverkan

* Vilka delar av samhallet ar riggade till

fordel/nackdel for er affairsmodell?

* Vilka fragor &r sarskilt viktiga for er att paverka aktivt?

* Vilka aktorer tycker som ni/inte? Vilka avdem har
mycket/lite makt?

+ Vilka samarbeten och strategier fér paverkan ska ni
agera utifran?

Hallbarhet

* Till vilken hallbarhetsfraga/vilka hallbarhetsfragor vill ni géra ett betydande positivt bidrag?
* Hur snabbt vill ni skala er positiva impact och hur kan ni gora det?

+ Vilka andra hallbarhetsfragor paverkar ni positivt/negativt?

Finansiella floden

¢ Vilka &r era finansiella mal?

* Vilka affarsmodeller och prisstrategier ska ni anvdnda?

* Vilka ar era forvantade intdkter/utgifter och vinst/forlust de kommande aren? (Gor kalkyler)
 Behdver ni ta in kapital? | sa fall hur mycket och varifran?




